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Solyma est une solution dédiée a la vente ambulante, congue pour fonctionner de maniére autonome ou

en parfaite intégration avec N Fourmi, Gestion Commerciale. Cette intégration interne assure une

synchronisation fiable et sécurisée des données entre l'activité commerciale au siége (achats, stocks,
facturation, comptabilité) et les opérations de vente sur le terrain.

En externe, Solyma permet aux vendeurs ambulants de gérer efficacement les ventes, les
encaissements et les documents commerciaux en mobilité, avec une saisie rapide et des moyens de
paiement variés.

Grace a la communication fluide entre Solyma et N Fourmi, les stocks sont mis a jour en temps réel, les
transferts de marchandises sont tracés avec précision, et I'ensemble de I'activité bénéficie d'une
visibilité compléte, garantissant une gestion cohérente, fiable et performante de I'entreprise.

Elle nécessite des fonctionnalités spécifiques pour garantir une gestion fluide
des ventes, des stocks et des encaissements en déplacement.
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Voici une liste des fonctionnalités essentielles pour un logiciel de gestion de vente
ambulante :

» Gestion des Ventes et Transactions

P Saisie rapide des ventes : Interface intuitive pour enregistrer rapidement les ventes en mobilité.

P Gestion des devis et commandes : Création et validation des devis et commandes en temps réel.

¥ Encaissements multiples : Paiement par espéces, carte bancaire, virement ou via des solutions
mobiles

» (QR code).

Y Facturation instantanée : Génération et impression des factures sur place via imprimante mobile
ou envoi par e-mail.

» Remises et promotions : Gestion des offres spéciales et remises personnalisées par client.

P Gestion des retours et avoirs : Enregistrement des retours de marchandises et création d'avoirs
automatiques.

P Gestion des Stocks et Approvisionnement

P Stock en temps réel : Suivi en direct des quantités disponibles par article et alerte en cas de rupture.

¥ Gestion des lots et numéros de série : Identification et tracabilité des produits vendus.

¥ Synchronisation automatique avec I'entrepét : Mise a jour automatique des stocks lors de chaque
vente.

P Transferts entre dépobts et véhicules : Gestion des mouvements de stock entre entrep6t et vendeurs
ambulants.

9 Commande de réapprovisionnement : Alertes pour réassort et intégration avec la gestion des achats.
Mobilité et Accessibilité
Mode hors ligne : Fonctionnement en I'absence de connexion internet, avec synchronisation
automatique
dés le retour du réseau.
Géolocalisation des ventes : Suivi des itinéraires et localisation des points de vente pour optimisation
des tournées.
Tableau de bord mobile : Suivi des performances en temps réel (ventes, stocks, encaissements).
Gestion Client & Fidélisation

¥ Base de données clients : Création et gestion de fiches clients avec historique d’achats.

P Cartes de fidélité: Gestion des programmes de fidélisation et remises personnalisées.
Analyse et Reporting

P Rapports de ventes détaillés : Chiffre d’affaires par vendeur, produit, période, etc.

P Suivi des marges et rentabilité : Analyse des performances pour optimiser la stratégie commerciale.

P Statistiques avancées : Produits les plus vendus, meilleures zones de vente, tendances d’achats.

? Exportation des données : Possibilité d’export vers Excel, PDF ou synchronisation avec un ERP.
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Sécurité et Gestion des Utilisateurs
¥ Accés sécurisé et gestion des profils : Définition des droits d’accés selon les roles (vendeur,
?» responsable, admin).
Sauvegarde automatique des données : Protection contre les pertes de données.
P Historique des transactions : Journal des actions réalisées pour assurer la tragabilité.
Intégration avec d’autres outils
Connexion avec un ERP : Synchronisation avec la gestion comptable, achats et trésorerie.
Intégration avec des terminaux de paiement : Compatibilité avec les TPE
(Terminaux de Paiement Electronique).
Connexion avec une boutique en ligne : Synchronisation des ventes en ligne et en physique.
Notre gestion de vente Ambulante : est rapide, intuitif, accessible en mobilité
et connecté aux autres outils de gestion. |l permet un suivi précis des ventes et stocks en temps reel,
tout en offrant des fonctionnalités avancées pour la fidélisation client et 'analyse des performances.
Résumeé des Fonctionnalités Clés pour la Vente Ambulante
Gestion des ventes en mobilité : Encaissements rapides, facturation instantanée et mode hors ligne.

Suivi des stocks en temps réel : Synchronisation automatique avec I'entrepd6t et alertes de

réapprovisionnement.
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